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Die 4 erfolgreichsten Waffen, mit denen Sie jedermann
beeinflussen

Herzlichen Glickwunsch, liebe Leserin, lieber Leser!

Eine jingste Statistik besagt, dass sich 90% der Menschheit mehrheitlich lenken,
beeinflussen, manipulieren lassen, wahrend nur gerade 10% mehrheitlich andere
Leute steuern, nach ihrem Willen lenken kénnen.

Die Tatsache, dass Sie diesen Report bestellt haben, zeigt ganz klar, dass Sie
nicht zu dieser Herde gehdren!

Dieser kostenlose Report gibt Ihnen einen ersten Einblick in die
spannende Materie "Wie Sie Menschen sofort durchschauen und
beeinflussen kénnen". Rasch werden Sie entdecken, dass es einfacher
ist als viele Menschen denken. Sie lernen nicht nur auf ganz bestimmte
Korpermerkmale zu achten, die verraten, wie ein Mensch wirklich ist,
sondern auch die unbezwingbaren Waffen, mit denen Sie jedermann
schnell und schlagend iiberzeugen kénnen. Sei es im Zwiegespréach oder
in einer Diskussionsgruppe, ja sogar im Brief- und Mailverkehr oder am
Telefon. Im Privat- wie auch im Geschdéftsbereich, auch in
Verhandlungen mit Beamten.

Nach der Lektlre werden auch Sie wie Heinz Schirer aus A. sagen kénnen:

~Nie hatte ich gedacht, dass ich dank Ihrem kostenlosen Report so schnell
und in so kurzer Zeit lernen kann, Leute in einem Sinne zu beeinflussen, der
schlussendlich auch ihnen selber dienlich ist".

Oder wie Sven Gustaf aus B.:

~Ich bemiihte mich wirklich bei den Frauen gut anzukommen. Aber
diejenigen, die ich begehrte, bekamen immer nur die anderen. Heute weiss
ich, wie ich es schon viel friher hdtte machen sollen. Nicht zuletzt dank Ihrer
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wertvollen Tipps fand ich jetzt endlich meine Traumfrau,; wir sind sehr
gliicklich!™.

Und auch im beruflichen Bereich wird es vorwarts gehen. So Rolf Wieser aus Z.:

~Ich gab mir alle Mihe als Aussendienstler, blieb aber immer am unteren
Ende der Bonus-Stufe stehen; nach der spannenden Lektiire Ihres
ausfuhrlichen Erfolgspakets 'Wie Sie Menschen sofort durchschauen und
beeinflussen kénnen' holte ich auch die schwierigsten Abschliisse herein, stieg
so innert klrzester Zeit zum Verkaufsleiter auf und mein Gehalt verdreifachte
sich I

Auf solche Ausserungen bin ich stolz; sie zeigen mir, dass mein Reporte Ihre
berechtigten hohen Erwartungen erfullt!

Ich winsche Ihnen jetzt schon viel Erfolg!
Ihr

Stefan Moreno

Noch eine Bitte: Schmdkern Sie alles genau durch. Wenn Sie es nicht schon
getan haben, drucken Sie diese Seiten aus. Blattern Sie so viel durch, bis Sie
alles verstanden haben.

Profitieren Sie jetzt gleich 3-fach:

Als Dankeschdn dafilr, dass Sie diesen Report angefordert haben, mdéchte ich
Ihnen ein ganz besonderes Angebot machen:

Wenn Sie innerhalb der nachsten 5 Tage Tagen mein Erfolgspaket mit 4
hochwertigen Banden bestellen, erhalten Sie:
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1. Das Erfolgspaket zum extrem gunstigen Preis von nur € 44.80 (statt €
72.80) und sparen damit fast 40%. Das 4-bandige Erfolgspaket vermittelt
Ihnen das ausflihrliche Komplettwissen, das Sie brauchen, um sofort mehr
Uberzeugungskraft und persénliches Image zu gewinnen. Sie erhalten sogar
eine 100%-Geld-Garantie fur Ihren Erfolg!

2. Bonus-Geschenk I: Den wertvollen Exklusiv-Band "Die 8 Gesetze der
Manipulation" mit erprobten Vorlagen auf 33 Seiten (Wert: € 14.95). Dieser
Band ist NICHT einzeln zu kaufen, denn ich verwende ihn nur flr ausgesuchte
Kundenkreise (z.B. Seminarteilnehmern). Sie lernen, wie Sie Argumente
perfekt verpacken, wie Sie Ihren eigenen Vorteil wahren, Schwachen der
Kommunikationspartner erkennen und wie Sie Ihre eigenen Vorstellungen
durchsetzen - inkl. Ubungsanleitung.

3. Bonus-Geschenk II: Und den neuen Sonderreport "17 Erfolgs-Tipps flr
Gesprachsfihrung, Alltag und Prasentation" mit 16 Seiten (Wert: € 12.80).
Sie kdénnen sehr viel erreichen, wenn Sie in der Lage sind Ihr Gegenuber
erfolgreich zu Gberzeugen. Diese 17 Tipps, Tricks und Strategien flr die
wichtigsten Situationen zeigen Ihnen wie.

Insgesamt erhalten Sie also Uber 198 A4-Seiten Insiderwissen aus erster Hand
und all das zum Preis einer guten Flasche Wein. Hier lohnt es sich zu handeln,
oder nicht? Die Entscheidung liegt bei Ihnen...

PS: Beachten Sie: Das Angebot gilt nur innerhalb der niachsten 5 Tage.
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Heisse Flirts und kiihle Businessgesprache:

Das mussen Sie wissen: Was ist Kommunikation? Wie und warum wie
wirkt sie?

Wenn Sie mit einem anderen Menschen kommunizieren, nehmen Sie seine
Aktion wahr und reagieren mit Ihren eigenen Gedanken und Gefuhlen darauf. Ihr
weiteres Verhalten wird erzeugt durch Ihre innere Reaktion auf das, was Sie
sehen und hdren. Sie teilen sich mit allem mit: mit Ihren Worten, mit Ihrer
Stimmaqualitat und mit Ihrem Koérper: Ihrer Kérperhaltung, Gestik und Mimik.
Man kann nicht nicht kommunizieren.

Kommunikation besteht also aus verbaler und nonverbaler Kommunikation.
Gemass Untersuchungen kann die Bedeutung und die Wirkung der
Kommunikation wie folgt zusammengefasst werden:

55 % Korpersprache (Korperhaltung, Gestik, Mimik, Augenkontakt)
38 % Stimmaqualitat - die Art, wie Sie etwas sagen
7 % Inhalt/Aussage - also das, was Sie sagen

Mit anderen Worten: Es kommt weniger darauf an, was Sie sagen, sondern viel
mehr, wie Sie es sagen (Ihre Stimme und Ihre Kérpersprache). Oder:

Mehr als 90 % der Botschaft wird nonverbal dbermittelt:
Fazit: Nicht das, was wir sagen, macht den Unterschied,
sondern WIE wir es sagen.

Die Bedeutung der nicht-verbalen oder analogen Kommunikation (Kinesie oder
Kinesik, Kérpersprache) wird auch in diesem Gratis-Report deutlich.
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Diese 4 Voraussetzungen sind wichtig, wenn Sie jemanden schnell und
Uberzeugend beeinflussen wollen:

e Ihr schnelles Einschatzen des Gesprachspartners!

Ihr gekonntes Auftreten

Ihre Fahigkeit rasch und gezielt Vertrauen und Sympathie herstellen zu
kdnnen

Ihre Fahigkeit, kraftvolle versteckte Botschaften/Suggestionen zu erteilen

So simpel es auch klingt. Diese 4 Schritte sind die Quelle fur jeden Erfolg. Wer
Sie konsequent umsetzt, muss Erfolg haben. Lassen Sie uns die einzelnen
Punkte anschauen.

Beginnen wir mit etwas "Menschenkenntnis":

Mit diesem ,ROntgen-Blick” durchschauen Sie lhre
Gesprachspartner

1. .Wer-bist-du?”

So entlarven Sie den Charakter lhres Gesprachspartners!

Ihr Auftritt und Gesprachsfiihrung sollte weitgehend davon abhangen, wer Ihr(e)
Gesprachspartner ist (sind), welche Charakterziige er hat und vor allem, wie sie
gesehen werden mdéchten, welche Rolle er spielt. Ganz kurz:

Smalltalk ist angesagt! Little conversation...

Bevor Sie in die eigentliche Gesprachsthematik einsteigen, begeben Sie sich
auf das glatte Parkett des belanglosen Palavers. Versuchen Sie, mit einigen
Beobachtungen und oberflachlichen Wortwechsel, Indizien Uber die
Persodnlichkeitsstruktur zu gewinnen. Zuhdéren und Beobachten!

Nachstehend finden Sie eine kurze Typologie-Ubersicht und zugehérige
Anleitung, wie man den verschiedenen Typen wirkungsvoll begegnen kann/soll:
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Typ

Markante Eigenschaften

Wirkungsvolle
Begegnung

Die/Der Lustlose

unvorbereitet,
phlegmatisch,
ungeschminkt

Geben Sie Anerkennung

Die/Der viel zu Ruhige

in sich gekehrt, schiichtern,
mduschenhaft

Starken Sie sein/ihr
Selbstvertrauen

Die/Der Oberflachliche

vorlaut, eitel,
geltungsbedurftig,
extravagant gekleidet

Fihren durch Fragen

Die/Der Engstirnige

intolerant, misstrauisch,
etwas zu steif gekleidet

Verhelfen Sie zu einer
neuen Sichtweise

Der/Die Besserwisserln

weiss alles, mischt sich ein,
wirkt superintellektuell,
einschichternd

Solidaritat der Gruppe
nutzen

Die/Der Arrogante

spottet, kritisiert alles,
macht lacherlich

Danken und distanzieren

Die/Der Aggressive

Eiskalt zynisch,
aufbrausend, unbeherrscht

Angriffe wiederholen

Die/Der Hinterhaltige

ohne Gnade, taktlos, brutal

Unterstitzung durch Dritte

Der/Die MiesmacherlIn

pessimistisch, destruktiv,
oft schlampig gekleidet

Anerkennung geben

Der/Die Unterwdirfige

unentschlossen,
beeinflussbar

Offenheit fordern

In meinem Erfolgspaket ,Wie Sie Menschen sofort durchschauen und
beeinflussen kénnen" finden Sie eine ausfihrliche Darstellung oben stehender
Tabelle inkl. 9 weitere Charaktertypen - und wie Sie diese rasch erkennen und

erfolgreich behandeln.

© Stefan Moreno
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2. ,Schau mir in die Augen, Kleines!"...

...und ich werde an deinen Pupillen erkennen, ob unser Gesprach
erfolgreich sein wird.

Ein unmissverstandliches echtes Anzeichen flir das Interesse einer Person ist die
Erweiterung der Pupillen. Diese kann zwei natirliche Ursachen haben: Die
Pupillen erweitern sich bei schwacher Beleuchtung, um mehr Licht aufnehmen zu
kdénnen, aber auch dann, wenn jemand aufgrund eines bestimmten Anblicks
erregt ist und dabei Verlangen oder Furcht empfindet.

Achten Sie im Gesprach ganz genau auf die Pupillen Ihres Gesprachspartners.
Bei allen angenehmen, lohnenden, erfreulichen Wahrnehmungen erweitern
sich die Pupillen Ihres Gegenlbers automatisch und sofort.

Dies geschieht unbewusst und lasst sich in keiner Weise bewusst steuern oder
vermeiden. Sich plétzlich erweiternde Pupillen, zum Beispiel bei einem
zwischenmenschlichen Flirt, sind der sichere Beweis flir ein starkes Interesse -
sprich Kontaktbereitschaft. Natlrlich kann der Gesprachspartner aus taktischen
Grunden etwas anderes sagen, das Signal der Pupillen ist untriglich.

3. .Pinocchios Lugen-Nase”

Wie Sie an der Nase lhres Gegenibers erkennen k&nnen, wann der
beste Moment gekommen ist, um die wichtigsten Argumente zu bringen

Kdrperliche Erregung oder momentane Spannung zeigt sich oft auch an der
Nase. Durch diese Geflihlsreaktion spannen sich die Muskeln der Nase an und die
Nasenflliigel weiten sich oder beginnen, leicht zu zittern — der beste Moment,
Uber Nutzen zu sprechen oder andere verheissungsvolle Dinge zu sagen. Ihr
Gesprachspartner ist jetzt sehr empfanglich fir alles, was ihm Vorteile
verspricht.

In einem Verkaufs- oder Uberzeugungsgespréich, sollten Sie jetzt noch einmal
kurz die wesentlichen Vorteile flur Ihr Gegenlber herausstellen.

© Stefan Moreno 1 1
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4. ,Magst du mich?”

So erkennen Sie auf einen Blick, ob sich eine Person zu lhnen
hingezogen fuhlt

Wenn Sie sehen, dass eine Person eine offene Haltung Ihnen gegenliber
einnimmt und nicht versucht, vor Ihnen irgendwelche Barrieren zu errichten,
dann wissen Sie, dass diese Person sich zu Ihnen hingezogen fuhlt. Nimmt sie
aber eine verschlossene Kérperhaltung ein, kénnen Sie daraus schliessen, dass
er oder sie mit Ihnen nicht viel anfangen kann.

Menschen, die gut miteinander klarkommen, blicken einander meist direkt ins
Gesicht. Dabei spiegeln sie die Bewegungen ihres Gegenlbers wieder und
schotten sich gegen Aussenstehende ab.

Das Bild zeigt, wie es sein sollte. Aufmerksame Leser werden allerdings fest-
stellen, dass hier noch zwei Kleinigkeiten besser sein kénnten.
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In meinem Erfolgspaket ist anhand vieler Beispiele illustriert dargestellt, wie die
faszinierende Kdrpersprache erfolgreich angewendet wird.

Und so sieht es bei der Partnersuche aus

Manner tendieren dazu, den Bauch einzuziehen und sich zu strecken, sich
grésser zu machen. Nicht selten nehmen sie auch Haltungen ein, die die
Aufmerksamkeit auf Ihren Genitalbereich lenken. Im Stehen strecken sie gerne
die Daumen hinter den Girtel oder in den Hosenbund, so dass die Finger in
Richtung der Genitalien deuten und im Sitzen machen sie oft die Beine breit.

Auch Gesten der Selbstberiihrungen gehéren zur Kérpersprache bei der
Partnersuche. Ein klassisches Zeichen ist es, wenn jemand sich in Gegenwart
eines potenziellen Partners zurechtmacht. Manner ricken dann haufig ihre
Krawatte gerade oder richten Ihre Manschetten, Hosen oder Socken. Frauen
streichen sich eher Uber die Kleider oder spielen mit ihrer Halskette oder ihrem
Armband. Beide Geschlechter tendieren dazu, sich ans Haar zu greifen; Manner
streichen das ihre meist glatt, Frauen zupfen es zu Recht. Beide ,werfen™ den
Kopf zurtick, um grdsser und selbstsicherer zu wirken.

b. ,Spieglein, Spieglein an der Wand — tanz mit mir durchs
Wunderland!

Diese 4 Zeichen verraten lhnen sofort, ob Ihr Gesprachspartner lhnen
vertraut

Nichts Ungewdhnliches: Ein Liebespaar turtelt, sei es im Restaurant oder auf
einer Parkbank. Lachelt Carla, tut es Luca bald darauf auch. Macht ein Partner
eine Handbewegung, kdnnen Sie fast sicher sein, dass der andere bald folgt. Man
kdnnte meinen, dass die Personen sich spiegeln. Ja, sie spiegeln sich unbewusst
tatsachlich. Das trifft nicht nur fir Liebesbeziehungen zu. Dieses Prinzip ist
allgemeingiltig.
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Wenn Sie heute oder morgen Personen beobachten, sei dies im Fernseher oder in
der Realitat, werden Sie sofort feststellen kénnen, wenn Personen sich mégen -
namlich immer dann, wenn solches Spiegeln von statten geht.

Hier eine Zusammenfassung der auffdlligsten Kennzeichen von
Vertrauen und Sympathie:

e Gleiche Kérperhaltung und/oder gleichzeitiges Wechseln der Kérperhaltung
(Kdérperballett)

¢ Gleichzeitiges Lachen Uber dieselben Inhalte

e Versbhnlicher Umgang mit ,Schnitzern® (z. B. falsch ausgesprochene
Namen)

e Zustimmung, Verstédndnis, Ubereinstimmung, Akzeptanz bzgl. verbal
gedusserter Bedurfnisse, Interessen, Erwartungen; Ansichten, Meinungen;
Erfahrungen, Erlebnisse; Uberzeugungen, Glauben, Werte; Bewertungen,
emotionaler Zustand

Geheimes Wissen fur lhr Auftreten und lhr Verhalten

6. Wenn Sie so auftreten, liegen Sie bestimmt richtig
Grundsatzlich gilt beim Sich-Begegnen:

Aufrechte Haltung, gerade Kopfhaltung, dem Gesprachspartner in die Augen
schauen, Hande gestreckt, offen. Nicht zu nahe an ihn herantreten
(Mindestabstand beim Stehen: gestreckter Arm).

7. .Bettgefluster oder Professorenstimme?

“Wie Sie durch lhre Sprechgeschwindigkeit Ihre Uberzeugungskraft
beeinflussen kbnnen

Wer leise spricht, erscheint nervds, unsicher inkompetent und schwach. Reden
Sie daher in einer angemessen Lautstarke. Jeder muss Sie verstehen kénnen. Sie
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erscheinen dann nicht nur sicherer, sondern werden auch sicherer. Schon Martin
Luther wusste: ,Tritt fest auf, mach’s Maul auf und hor’ bald wieder auf."

Ein hohes Sprechtempo wird vielfach mit hoher Kompetenz verbunden. Wenn Sie
schneller sprechen, werden Sie von Ihren Gesprachspartnern als intelligenter und
kompetenter eingestuft. Sprechen Sie jedoch niemals so schnell, dass Ihre
Artikulation darunter leidet.

Wenn Sie langsamer reden, werden Sie als ruhiger, vertrauensvoller und
menschlicher angesehen. Fazit ist:

Sprechen Sie langsam, um Ruhe und Sicherheit auszustrahlen.

Erhéhen Sie Thr Sprechtempo, um Wissen und Entschlossenheit
auszustrahlen.

8. ,Auf in den Kampf, Torero!”

Wie Sie lnrem Gesprachspartner signalisieren, dass Sie sich fur ihn
interessieren

Geben Sie Ihrem Gesprachspartner immer wieder das Geflihl, dass Sie sich fir
ihn interessieren. Benutzen Sie folgende Elemente:

¢ Mit dem Kopf nicken: Wahrend Sie jemandem zuhéren, nicken Sie ab
und zu zustimmend mit Ihrem Kopf.

¢ Fragen stellen: Stellen Sie ab und zu Fragen, das signalisiert Interesse.

e Oberkorper nach vorne neigen: Neigen Sie Ihren Oberkdrper leicht
nach vorne. Ebenfalls ein Mittel, um Aufmerksamkeit und Interesse zu
signalisieren

¢ Halten Sie Blickkontakt: Blicken Sie Threm Gesprachspartner offen und
gerade ins Gesicht, wenn er spricht. Schauen Sie jedoch zwischendurch
kurz weg, wenn Sie selbst sprechen. Damit vermeiden Sie die Fixierung
des Gegenubers. Wenn Sie eine Rede halten mlssen, schauen Sie nicht
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nur immer dieselbe Person an, sondern lassen Sie den Blick Uber alle
Anwesenden gleiten.

e Bestatigen: Signalisieren Sie Ihrem Gesprachspartner mit ,Hm", ,Aha",
»Ich verstehe Sie" oder anderen bestatigenden Formulierungen, dass Sie
ihn verstehen und ,ganz Ohr" sind.

9. .Huch, ich werde aber immer so nervés!”

Mit diesem Auftreten Uberzeugen Sie bei einer Rede

Machen wir uns nichts vor; fast jeder ist zumindest ein bisschen nervés, wenn er
aufstehen und einige Worte sprechen muss. Dies lasst sich durch eine richtige
Verhaltensweise und dadurch erreichte gréssere Selbstsicherheit neutralisieren.
Alles und jedes ist dabei wichtig; selbst das Hinstehen: Stehen Sie etwa hift-
breit, die Flisse anndahernd parallel, das Gewicht auf beide Flisse gleich verteilt.
Prufen Sie Ihre Haltung selbstkritisch am Spiegel aus. Zuviel Bauch? Zu stark
gekrimmt? Ein eingesunkenes Brustbein wirkt, als ob Sie "sich hangen lassen"
oder "geknickt" sind. Aber Achtung: Erstens wirkt "Brust raus, Bauch rein"
insbesondere bei geschlossenem Stand, wie auf dem Exerzierplatz. Und zweitens
ist es schwierig, eine korrigierte Haltung bis zum Ende durchzuziehen. Bereits ein
um wenige Zentimeter gehobener Kopf kann Sie arrogant oder "hochnasig"
erscheinen lassen.

10. ,.Umwerfend gut sein”

Wie Sie Ihre Wirkung auf andere deutlich steigem, wenn Sie sich auf
bestimmte Teile des Gesichtes oder des Kérpers lhres Gesprachpartners
konzentrieren.

Die Art und Weise, wie Sie Ihr Gegenuber anblicken, kann Ihr Verhaltnis zu ihm
entscheidend beeinflussen. Wenn Sie wissen, auf welche Teile des Gesichts oder
des Korpers Sie sich in verschiedenen Situationen konzentrieren sollten, kdnnen
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Sie Thre Wirkung auf andere deutlich steigern. Vier einfache, aber hdchst
wirkungsvolle Methoden erfahren Sie im nachsten Abschnitt.

11. .Die Herzen im Sturm erobern”

Wie Sie als herzlich und liebevoll eingestuft werden

Wollen Sie als herzlich und liebevoll eingestuft werden? Dann achten Sie auf
haufigen Blickkontakt und suchen Sie die kérperliche Nahe Ihres Gesprachs-
partners. Beugen Sie sich aufmerksam vor, und ahmen Sie spiegelbildlich die
Gestik Ihres Gegenubers nach (eine ausfihrliche Anleitung erhalten Sie im
Report I meines Erfolgspaketes), sofern dessen Kérpersprache offen ist. Stellen
Sie Kdérperkontakt durch Berihrung oder - je nach Situation und Temperament -
sogar eine Umarmung her. Beobachten Sie dabei genau die Reaktion des
anderen, um sicherzugehen, dass dieser Kontakt erwtnscht ist.

Wie Sie in einer geschéftlichen Situation selbstbewusst wirken

In geschaftlichen Gesprachen sollten Sie Ihren Blick auf den Bereich zwischen
den Augen und den Brauen Ihres Gegenubers (Nasenwurzel) beschranken. Ihr
Blick darf jedoch nicht als ein ,starren™ oder ,fixieren™ empfunden werden;
bleiben Sie locker. Nehmen Sie eine entspannte, offene Haltung ein und
vermeiden Sie nerviése Bewegungen des Kopfes oder der Hande.

Der Blick, mit dem Sie Freundschaft signalisieren

Um ein freundschaftliches Verhaltnis zu signalisieren, lenken Sie Ihren Blick
innerhalb des Bereiches zwischen den Augen und dem Mund hin und her.

So signalisieren Sie, dass Ihr Gesprachspartner Sie kdrperlich anzieht

Ralph fuhlt sich kdrperlich zu Chantal hingezogen und will, dass sie es bemerkt;
dann sollte er seine Augen immer wieder einmal von den Augen zur Brust oder
Taille hinabschweifen lassen.
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Die .Gentlemen-Manipulation® = Beeinflussung leicht
gemacht

Das A und O jeder Kommunikation ist das Wort. Besonders naturlich die
~hypnotisch-suggestive" Sprache.

12. Mit Suggestionen kénnen Sie das Denken, Fuhlen und
Handeln anderer Menschen beeinflussen.

Mit sogenannten Suggestionen (= Beeinflussung durch Ubertragung von
Vorstellungen, Uberzeugungen und Meinungen ins Unbewusste) kénnen Sie das
Denken, Fihlen und Handeln anderer Menschen beeinflussen.

Die Wirkungsweise von Suggestionen ist im Wesentlichen, dass sie den kritischen
Verstand umgehen, ablenken oder in eine bestimmte Richtung flihren, sodass die
Personen die wirkliche Absicht des Sprechers nicht wahrnimmt. Die fantastische
aber auch gefahrliche Wirkung in Wort und Schrift zu erklaren, ist fast nicht
moglich. Trotzdem wage ich hier einen Versuch. Dabei benutze ich das folgende
stellvertretende Beispiel. Uberfliegen Sie bitte die Zeilen nicht einfach, machen
Sie mit, wiederholen Sie hdrbar laut die jeweilige Antwort. Sprechen Sie also
Mikroskop, Stethoskop und Kaleidoskop aus.

1 Wie nennt man das Gerat, das Dinge in tausendfacher Verkleinerung
sichtbar macht? Richtig, ein Mikroskop.

2. Wie heisst das Gerat, das der Arzt braucht, um Herz und Lunge
abzuhdéren? Stethoskop, ja genau.

3. Wie heisst das Gerat, das lauter farbige Prismen und Bilder erzeugt?
Kaleidoskop, stimmt.

4. Und wie heisst das Gerat, mit dem man durch die Wand sehen kann? Na,
wissen Sie es? Denken Sie genau nach!

Halt! Lesen Sie nicht weiter. Beantworten Sie zuerst die Frage: Wie heisst das
Gerdat, mit dem man durch die Wand sehen kann?
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Haben Sie bemerkt, wie ich Ihre Gedanken in eine ganz bestimmte Richtung
gelenkt habe? Sehr oft erhalte ich auf Frage 4 die Antwort: ,Guckloch®. (Richtig
ware: Es ist ein Fenster).

Suggestionen haben die gleiche Wirkung. Sie lenken die Gedanken in eine ganz
bestimmte Richtung — ohne dass der Zuhdrer es bemerkt.

Die typische Form dabei ist die indirekte Sprache. Es gibt auch direkte
Suggestionen, aber sie haben eine hohe Fehlerquote. Warum?

Wenn der Mensch Aussagen hort, laufen diese automatisch durch die Filter des
menschlichen Bewusstseins, welches sie auf ihren Wahrheitsgehalt und ihre
Wahrscheinlichkeit abchekt. Diese Filter haben sich aufgrund seiner
Lebenserfahrung herangebildet. Wenn jemand zum Beispiel einen Satz hért wie:

~Du wirst dich in 5 Minuten entspannen...”

stellt er diesen wahrscheinlich in Frage und uberlegt, warum er das wohl tun
sollte, abgesehen davon, dass er es sich womdglich gar nicht zutraut.

Hinweis: Direkte Suggestionen funktionieren nur bei autoritatsanfalligen
Menschen. Das sind nur ca. 30% der Menschen.

Indirekte Suggestionen sind wirksamer: Statt einer Person direkt zu sagen:
»~Du kommst gleich zur Ruhe!™ oder an einen Zauderer, der noch nicht motiviert
genug ist, um mit Ihnen ins Kino zu kommen: ,Der Kinofilm XY ist wirklich
super!™, kdnnen Sie auf indirekte Weise wirksamer formulieren: ,Hast du schon
bemerkt, dass du dich zu entspannen beginnst und ruhiger wirst?" bzw. ,,Du
zweifelst jetzt vielleicht etwas, aber du wirst Uberrascht sein, wie viel Spass du
an dem Film haben wirst." Beide Satze suggerieren auf eine indirekte Art und
Weise das gewulnschte Ziel. Im Prinzip sind es Unterstellungen, welche der
Zuhorer — ohne dass er es wirklich realisiert — als bare Mlinze aufnimmt und
somit, um bei unseren Beispielen zu bleiben, in der Tat rasch ruhiger wird bzw.
davon ausgeht, dass der Kinofilm wirklich fir ihn echt toll sein wird.
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Hier noch ein einfacheres Suggestions-Beispiel, welches zeigt, dass genau das
eintreten wird, was ich beabsichtige: "Denken Sie jetzt bitte nicht an die
Farbe blau".

Was ist geschehen? Mit grésster Wahrscheinlichkeit haben Sie soeben an die
Farbe blau gedacht, oder? Wenn Sie jemandem sagen, er solle nicht an die Farbe
blau denken, wird er eben an diese Farbe denken.

Hinweis: Diese Veranschaulichkeitssatze spiegeln nur einen klitzekleinen
Bruchteil der Wirkung, die sie im 1:1-Gesprach wirklich haben. Warum sonst
wohl verwenden Top-Verkéaufer, Meister der Hypnose oder Uberredungskiinstler
beinahe ausschliesslich diese Methoden?! Weil sie funktionieren!!!

Die Fahigkeit der hypnotischen Sprache ist vielseitig verwendbar, fur
Veranderungen des persdnlichen Lebens ebenso wie flr berufliche Aufgaben. Sie
kénnen damit Ihre Uberzeugungskraft drastisch steigern und Ihre Ziele eleganter
erreichen. Sie werden andere Menschen spielerischer fiir sich oder Ihre Ideen
gewinnen.

Es gibt eine Reihe von hochwirksamen Sprachmustern bei denen es darum
geht, die ,Bewusstseins-Filter" zu umgehen. Eine ausflhrliche Darstellung an
dieser Stelle ist leider nicht méglich, da sie den Rahmen dieses Ubersichts-
Reports bei weitem sprengen wirde. Interessierte Leser und Leserinnen finden in
meinem Erfolgspaket viele, sofort einsetzbare Beispiele, die Ziele jeder Art
massiv beginstigen.

138. So erhalten lhre Aussagen sofort 80% mehr
Durchschlagskraft

Profis ist langst bekannt, dass es dusserst glnstig ist, jemanden, den Sie
beeinflussen wollen, in einen Zustand zu bringen, in dem er Ihnen zustimmt.
Eine besonders bewdhrte Mdglichkeit besteht darin, dass Sie Aussagen dussern,
denen Ihr Gegenuber unbedingt zustimmen und erst dann Ihre Suggestion
platzieren. Hier ein Beispiel:
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»Sie haben diesen Report angefordert (Ja-Haltung, da Sie diesen Report
effektiv angefordert haben) und jetzt schon einige Zeilen gelesen (Ja-Haltung,
da Sie wirklich schon einige Zeilen gelesen haben). Und Sie interessieren sich
far den Bereich Manipulation und Beeinflussung (Ja-Haltung, denn sonst
wlrden Sie sich nicht mit diesem Report beschéftigen, oder?). Deshalb
werden Sie, wenn Sie diese Methoden anwenden, auch garantiert Erfolg
haben."

In diesem Beispiel habe ich also 3 Mal eine Ja-Haltung ausgelést. Wenn Sie an
solche ,Ja-Haltungssatze" Ihre Suggestionen anhangen (im obigen Beispiel mit:
"Deshalb werden Sie, ...), werden Ihre Aussagen eine hammermassige Wirkung
haben.

Je haufiger man innerlich hintereinander JA gesagt hat, desto schwieriger wird
es, NEIN zu sagen. Statistische Untersuchungen beweisen: wer zu mehrmaligen
Aussagen ja sagen kann, wird zu 80% Wahrscheinlichkeit auch zu der darauf
folgenden Aussage Ihrerseits zustimmen. Achten Sie also in Ihren Gesprachen
immer wieder darauf, dass Sie eine Ja-Haltung erzeugen.

Hinweis: Verwenden Sie nicht verstaubte Methoden wie: ,Sind Sie Herr Meier?
Wohnen Sie an der Hauptstrasse 32"? Ist die Ortschaft ,Leichtdurchschaubar’
richtig?®

Vermeiden Sie solch banale Floskeln! Und falls Sie weiter in diese
erfolgversprechende Materie vordringen mdchten, verweise ich auch hier auf
mein Erfolgspaket. Dort erfahren Sie wesentlich raffiniertere Methoden, wie Sie
ganz unauffallig und jederzeit bei Ihren Gesprachspartnern eine Ja-Haltung
erzeugen kdénnen und im Anschluss daran eine gekonnte Suggestion platzieren.

Nun hoffe ich, dass ich Thnen mit den 13 schnellsten Tricks aus meiner
Zauberkiste ein bisschen helfen konnte. Sie ist aber immer noch randvoll mit
weiteren Ideen flur Neugierige und Erfolgreiche - oder solche, die es werden
wollen... ;-)

Und falls Sie noch ein bisschen Ubung brauchen... - ich bin immer fiir Sie da: bei
www.beeinflussung.com.
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Dann also ab zu Stufe 2: Sie gehdren ja jetzt schon zu den Fortgeschrittenen!
Und denken Sie an Ihre Bonus-Geschenke:

Wenn Sie in den nachsten 5 Tagen mein Erfolgspaket mit 4 hochwertigen Banden
bestellen, erhalten Sie zusatzlich den wertvollen Exklusiv-Band ,Die 8 Gesetze
der Manipulation™ mit erprobten Vorlagen auf 33 Seiten (Wert: € 14.95) und den
neuen Sonderreport "17 Erfolgs-Tipps flr Gesprachsfiihrung, Alltag und
Prasentation" mit 16 Seiten (Wert: €12.80) kostenlos als Bonus dazu!

Weitere Tipps und Ratschldge — Vom Meister zum
Grossmeister — Lust auf mehr

Dazu habe ich flr Sie — wie nachstehend ausflihrlicher beschrieben - ein
Erfolgspaket (Report I bis IV) zusammengestellt, das Sie vom Meister der
Kommunikation zum Champion macht. Sie kdénnen Uberdies auf meiner
Homepage mit einem im Erfolgspaket enthaltenen Code auch kostenlos mein
Buch ,Die 8 Gesetze der Manipulation™ herunterladen. Gilt nur bei Bestellung
innerhalb von 5 Tagen.

Das Erfolgspaket kénnen Sie bequem unter www.beeinflussung.com zum

einmaligem Sonderpreis von € 44.80 beziehen - Sie sparen damit € 28.00. Die
4 in sich geschlossenen Einzelreporte erhalten Sie ebenfalls auf meiner Website
zum Einzelpreis von je € 18.20.

Sind diese weiterfithrenden Reports ihr Geld wert?

Ja, Sie haben bereits mit diesem Gratis-Report vieles gelernt und kdénnen dieses
Gelernte sicher schon morgen in Gewinn ummunzen. Hier einige Auszlige aus
den Inhalten:

© Stefan Moreno 2 2


www.beeinflussung.com

Wie Sie Menschen sofort durchschauen und beeinflussen kdnnen

Report I: Wie du sofort Schwéachen des Gegners zu deinen Starken
machst

Wann ist es am besten, Gberlegen zu wirken? Wann unterlegen? Oder so wie die
andern? Welche Typologie hat Ihr Gesprachspartner? Wie stelle ich die gleiche
Wellenlange her? Was bringt die Angleichung von Kdrperhaltung,
Sprechgeschwindigkeit, usw.? Wie soll Ihr Auftritt sein? Dieser Report gibt IThnen
Rezepte, die Sie sofort anwenden kénnen!

Sie erfahren in diesem Report:

. So schatzen Sie Ihre Gesprachspartners schnell und richtig ein

. Wie Sie anhand von Augestellungen die Art der Gedanken erkennen

. Diese Personlichkeitsmerkmale sind am schnellsten zu erkennen

. So erkennen und behandeln Sie die verschiedenen Menschentypen

. So behandeln Sie Besserwisser, Machtmenschen und Vielsprecher

. So verhalten Sie sich bei Menschen, die Ihnen Uberlegen sind

. So verhalten Sie sich bei scheuen Menschen

. So beeinflussen Sie eine ganze Gruppe von Menschen

. So ist Ihr Auftreten von Souveranitat gepragt

. So signalisieren Sie in wenigen Sekunden Sympathie und Vertrauen mit Ihrer Kérperhaltung
. So, jetzt nehmen Sie die Zugel in die Hande

. So werden Sie in nur 6 Tagen zum ,Meister"

. Heisse Tools aus der Trickkiste der Hypnose

. So haben Sie die Kontrolle dariiber, was Ihr Gegenliber vergessen wird

. So haben Sie die Kontrolle daruber, was Ihr Gegeniber sich merken wird

. So lassen Sie Ihre Idee oder Produkt fir sich selbst sprechen und verkaufen
. So nutzen Sie die ,Anwalts-Technik™

Report II: Wie Sie mit lhren Worten die Baren nach lhrem Willen tanzen
lassen

Ohne Sprache geht nichts! Lernen Sie hier in diesem Report II, mit welchen
~hypnotischen™ Redetechniken Sie die Zustimmung Ihres Gesprachspartners
gewinnen, wie Sie ihn fihren kénnen, ohne dass er es wirklich bemerkt.

Aber auch, wie Sie ihn mit Worten ins Leere laufen lasst. Was Sabotieren,
Blockieren und Fallenstellen bedeutet. Lernen Sie , hypnotische" Sprachmuster
beherrschen! ,Pacing", “Leading", ,Quoting", “Closing".

© Stefan Moreno



Wie Sie Menschen sofort durchschauen und beeinflussen kdnnen

Sie werden sehen, wie leicht das alles vor sich geht! Jedermann wird erstaunt
sein, welch feine Klinge Sie in Debatten plétzlich zu fihren verstehen. Aber auch
in Ihrer Korrespondenz, seien es Briefe, e-mails oder gar SMS, Uberall werden
Sie punkten und die Leute so lenken, wie Sie das wiinschen. Vordergrindig
werden Sie Respekt splren, hintergrindig lassen Sie ,die Baren so tanzen, wie
Sie gerne mdchten". Dieser Report ist ein absolutes Muss!

Sie erfahren in diesem Report:

. Lassen Sie die Baren nach Ihrer Pfeife tanzen

. Die 6 besten sprachlichen Tipps, mit denen Sie fast augenblicklich Vertrauen und Sympathie schaffen
e So ubernehmen Sie die Fiihrung

e Auf das mussen Sie in der Praxis unbedingt achten

. Diese einfache Grundregel garantiert Ihnen Erfolg

. Mit diesen Satzen treffen Ihre Botschaften voll ins Schwarze

. Mit diesen kleinen Wértchen setzten Sie den Hebel der Beeinflussung an

. So erteilen Sie geheime Handlungsanweisungen

. So platzieren Sie versteckte Botschaften

. So bekommt Ihre Aussage noch mehr Uberzeugungskraft

. Was kann gegen manipulierende Gesprachsfiihrung auch noch getan werden?
. So bringen Sie Ihr Gesprach zum Abschluss

Report lll: Wie Sie lhren Kdrper als dominierende Geheimwaffe einsetzen

Die Koérpersprache ist sehr machtig. Sie haben bereits erfahren, dass sie
wichtiger sein kann als Sprache! Auf bewusster Ebene unbemerkt, setzen Sie
geschickt Ausdrucksweisen des Kdrpers zu gewiinschten Verhaltensweisen bei
Ihren ,Gegnern® ein. Lernen Sie nachstehend die wirksamsten Gesten und
Zeichensymbole kennen. Sie brauchen dazu keine Purzelbaume zu schlagen.
Feine koérperliche Signale - ich fihre solche auf — kdnnen im geeigneten Moment
beim Gegenuber Wunder wirken! Aber auch: Was bedeutet Ihr Blick? Was
bedeutet welche Haltung, usw.

Sie erfahren in diesem Report:

. Entdecken Sie jetzt die faszinierende Sprache des Korpers
. Mit der Hand, Gestik

. Mit der Haltung

. Mit dem Gesicht den Augen

. Weitere Kommunikationsformen mit Gesicht/Augen

. Mit der Art der Sprache

© Stefan Moreno



Wie Sie Menschen sofort durchschauen und beeinflussen kdnnen

. Mit dem Energie-Ausdruck
. Mit nonverbalem Verhalten Reaktionen auslésen
. Wie Sie Ligner entlarven

. 12 untrigliche Signale, wie Sie die Zustimmungssignale (Abschlusssignale) Ihrer Gesprachspartner
erkennen und leicht beeinflussen kénnen

Report IV: So erhebst du deinen Dirigentenstab zum finalen
Gesprachstriumpf

Mit dem Schaffen der besten Voraussetzungen (wie dies in Report I dargelegt
wird), mit den Kenntnissen von rhetorischen Tricks (Report II), mit dem Einsatz
der Koérpersprache (Report III) gewinnen Sie zwar den Halbfinal. Den Finalsieg
holen Sie aber nur, wenn Sie diese 3 Waffen geschickt miteinander
verbinden kdnnen. Das lernen Sie hier. Welches ist wann die beste Taktik?

Es gibt fur jeden von uns Momente, wo ein durchschlagendes Dominieren der
Situation besonders wichtig ist. Sei es im Geschaft, privat, in der Partnerschaft,
im Studium, an Prifungen, im Verein, am Biertisch, vor Gericht, etc. Mundlich,
schriftlich oder telefonisch. In diesem Report stelle ich Ihnen anhand von
erlebten Beispielen meiner Leser und Kursteilnehmer kritische Situationen und
entsprechende erfolgreiche Verhaltensweisen dar, so dass flur jeden Leser
zahlreiche Anwendungsméglichkeiten darin stecken, die Sie schon morgen
gewinnbringend nutzen kénnen.

Sie erfahren in diesem Report:

. Wahlen Sie die Strategie, die in einer ganz bestimmten Situation am besten punktet!
. So bauen Sie diese Techniken effizient zusammen!

. Nutzen Sie den Lieblings-Sinneskanal Ihres Gesprachs-Partners. Und sprechen Sie die Sprache, die er
wirklich versteht!

. So gehen Sie mit Meinungsverschiedenheiten um

. Bringen Sie volle Power riber

. So gestalten Sie ein Verkaufsgesprach erfolgreich

. So entschéarfen Sie Einwande

. Was tun bei der Aussage ,Ich habe keine Interesse®
. Die grosse Kraft von kleinen ,Mini-Geschichten™

. Eines dieser 5 Geflihle mussen Sie ansprechen, um Erfolg zu haben
. Der Rapport im Verkauf

. Pacing im Verkauf

. ,Leading" im Verkauf

. Quoting im Verkauf
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e Closing

e  So punkten Sie in einem Vorstellungsgesprach!

e So treten Sie gewinnend auf — z. B. bei einer Rede

e Spiegelein an der Wand? - Die Kunst der Fragestellung

e  Warum ist Fragen so wichtig?

e So erhalten Sie die wirkliche ausschlaggebende Meinung

e  Warum denn nicht direkt?

e So entfernen Sie Bewusstseinsschranken!

e So erhalten Sie die gewilinschten Informationen, ohne direkt danach zu fragen
. Die grossen Schlachtfelder der Manipulation

Danke fiir Ihr Interesse
Ich wiirde mich freuen, wenn wir uns im Erfolgspaket wieder treffen wurden.

Stefan Moreno
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